eo INVENT

Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing

Supply Chain

para Vendas & Trade Marketing
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FACILITADOR;

CarLos BoracEs (INVENT®/Esrera VENDAS, TRADE & MARKETING E INTEGRA)
Experiéncia Profissional como Consultor: Nestlé, Parmalat e Adria Alimentos.

PARTICIPACAO ESPECIAL:

ADRIANO Amul (INVENT®/EsFerA VENDAS, TRADE & MARKETING)
Experiéncia Profissional: Shell, Parmalat e Nestlé.
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CONTEXTUALIZACAO

Alguns estudiosos dizem que a competicao no mercado global nao ocorre
entre as empresas, mas entre cadeias de fornecimento. Nao estando
limitada apenas ao fluxo de produtos e informacdes no sentido
Fornecedor/Cliente, a drea de suprimentos é responsavel pelos resultados
da empresa. Mas neste ciclo qual a contribuicao oferecida por Vendas e
TradeMarketing?ComoosfeedbacksoriundosdeShopperseConsumidores
podem contribuir neste processo? Como os conhecimentos de Geren-
ciamento de Supply Chain podem impactar no E.V.A. (Economic Value
Added)?

O profissional de Vendas e Trade Marketing que conhece os fundamentos
do Supply Chain Management percebe que sua forma de atuagao, como
parte integrante dessa cadeia, é decisiva para o significativo aumento do
nivel de servico e, consequiente a maximizacao dos resultados. Por tanto,
mais do que desmistificar, compreender Supply Chain é fator critico para
diferenciar-se nesta briga acirrada.

O INVENT® - Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing
apresenta o Curso de Supply Chain para Vendas & Trade Marketing. Um
programa que oferece uma visao panoramica de Supply Chain abordan-
do os temas fundamentais para o desenvolvimento de a¢cbes estratégicas
mais consistentes, tomada de decisao e praticas para interagir de forma
assertiva com Logistica, Distribuicao e Suprimentos. Estes conhecimen-
tos sao vitais para sua empresa estar habilitada as novas tendéncias do
mercado!

ANTECIPE-SE E PROPONHA SOLUCOES A SUA EMPRESA!

www.inventrade.com.br
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OBJETIVO

- Proporcionar ao profissional de Vendas e Trade Marketing uma visao Global dos conceitos de Supply
Chain, auxiliando no planejamento estratégico

- Promover uma anadlise critica sobre as oportunidades de melhoria em sua atuagcao comercial, como
parte integrante da cadeia de suprimentos

- Munir os participantes com algumas ferramentas e praticas para melhor interagir com Logistica,
Distribuicao e Suprimentos, tornando-os partners no processo.

. N
METODOLOGIA

Processo dinamico com aulas expositivas, debates, trabalho em
grupo, estudos de caso e troca de experiéncias entre os participantes

A QUEM SE DESTINA

Profissionais de Vendas, Trade Marketing, Distribuicao, Logistica e PCP, estudantes e profissionais

interessados em desenvolver competéncias correlatas a Supply Chain.

PROGRAMA

Os topicos abaixo relacionados servem como referéncia. Em funcdao de adequacao as
necessidades especificas da turma, os temas serdo tratados em ordem diferente da
apresentada abaixo:

+ Introdugao/conceituagao
« Perspectiva historica e novas tendéncias de gestao

« Impacto do Suppy Chain Management no E.V.A. (Economic Value Added) e, em consequiéncia, no valor
das acbes da empresa na bolsa

« Conceituagao de nivel de servico

+ Politica de estoque X canais e redes de distribuicao
«  S&OP e plano mestre de producao

« Planejamento estratégico, tatico e operacional

« Planejamento da demanda

« Estudo de caso

« Conclusoes do estudo e do curso
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INFORMACOES

DATA:
16 de novembro de 2010

HORARIO:
09h00 - 18h00

CARGA HORARIA:
8 horas

LocaL:
Sao Paulo Center — Av. Lineu

de Paula Machado, 1088/ 1100

Cidade Jardim (em frente ao
Jockey Clube)

VAGAS LIMITADAS:
Formatado para minimo de 20
e maximo de 30 participantes.

INCLUSO:

- Networking Break

« Almoc¢o

- Estacionamento

« Material de Apoio

- Certificado

« Passaporte INVENT®

L
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PassaPoRTE INVENT®

O passaporte INVENT® possibilitara ao partici-
pante um circulo de relacionamento composto
por profissionais que buscam diferenciacdo em
um Mercado altamente competitivo.

Desfrute de beneficios exclusivos:
Descontode 15%emtodososcursosabertos;

Certificacdao dos cursos através de um
carimbo INVENT® que funciona como
chave para os modulos mais avangados.

Oferecemos Cursos que deixam o participante
livre para optar qual caminho trilhar de acordo
com suas necessidades.

APROVEITE ESTA OPORTUNIDADE PARA
ALAVANCAR SUA CARREIRA!

Inscreva-se no site: www.inventrade.com.br ou mais informagoes:
(11)3721-3787 ou e-mail: atendimento@inventrade.com.br



FACILITADOR

CARLOS BORGES

E sécio-gerente da INTEGRA Assessoria e Consultoria, consultor sénior da Es-
fera Vendas, Trade & Marketing e Professor do INVENT - Instituto Nacional de
Vendas e Trade Marketing. Formado em Administracao de Empresas com ex-
tensao em Transportes pela Fundagdo Vanzolini e especializacao em Executive
Development Program pela Katz Graduate School of Business. Sua experiéncia
profissional inclui atuagdo executiva na area de Logistica e Gestdo da Cadeia de
Suprimentos (Supply Chain) e projetos de consultoria, tanto no Brasil, como na
América Latina e Europa nas empresas: Nestlé, Parmalat e Adria Alimentos.

PARTICIPACAO ESPECIAL

ADRIANO AMUI

E diretor do INVENT® - Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing e da Esfera
Vendas, Trade & Marketing, professor na ESPM e no INVENT®- Instituto Nacional
de Vendas e Trade Marketing. Formado em Administracdo de Empresas (énfase
em Marketing) pela FESP, possui pds-graduacao em Financgas e Investimentos
pela ISPG, mestrado em Administracao de Empresas (énfase em Estratégia) pela
FGV, especializacdo avancada em Gestdo de Negécios / Marketing por Kellogg
University — Northwestern University. Sua experiéncia profissional inclui atuacao
como executivo nas empresas: Shell, Parmalat e Nestlé.

-

ENTRE EM coNTATO CONOSCO \
www.inventrade.com.br

11 3721-3787
atendimento@inventrade.com.br
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INFORMACOES SOBRE INVESTIMENTO

INVESTIMENTO:

. INSCRICOES ATE 28/10
Participante INVENT® - RS 950,00
12 Participagao — RS 1.150,00

. INSCRICOES APOS 29/10
Participante INVENT® - RS 1.150,00
12 Participacao — RS 1.300,00

Incluso: Networking Break, almoco,
estacionamento, material de apoio,
certificado e passaporte INVENT®,

Para participantes que indicarem dois
ou mais inscritos, sera concedido 15%
de desconto, bem como empresas que
inscreverem 3 ou mais participantes.

Para se tornar um participante INVENT?®,
€ preciso apenas concluir um dos nossos
cursos, e desta forma se tornar elegivel
as condic¢oes diferenciadas.

eo INVENT
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PAGAMENTO:

. Boleto bancario

. Depdsito Bancario

Favorecido:

Invent Treinamento Executivo LTDA
CNPJ: 09.012.495./0001-43

Banco itau — 341 / Ac. 0262 — CC 94492-9

. Cheque pessoa fisica: Parcelamen-
to em até 3x (1° no ato + 30 e 60 dias)
Somente no INVENT?®, localizado na Rua
dos Trés Irmaos, 201 ¢j. 123 - Morumbi,
de segunda a sexta-feira, das 08h00 as
17h00.

CANCELAMENTO:

PeLo INVENT®:

. Porfalta de quérum, sera devolvido 100%
do valor pago. Avisaremos do cancelamento
com até 48 horas de antecedéncia da data do
curso anunciada. O reembolso serd creditado

em até sete dias Uteis.

PELO PARTICIPANTE:

. Por escrito até 15 dias antes do inicio do
curso, serd reembolsado em 80%.
. Entre 15 e 3 dias antes do curso, o crédito

podera ser utilizado como forma ou parte de
pagamento em outro curso INVENT® para o
titular ou outro participante.

. Menos de 3 dias antes do inicio, nao

havera devolucao do valor.

Inscreva-se no site: www.inventrade.com.br ou mais informagoes:

(11)3721-3787 ou e-mail: atendimento@inventrade.com.br



IMPORTANTE

O INVENT ° reserva-se o direito de alterar o programa e/ou facilitador / participacao especial

sem aviso prévio e de nao entregar parte da documentacao por motivos alheios a sua vontade.

A nota fiscal (eletronica) serd encaminhada apds a quitacao do boleto bancario, confirmacao

de crédito (via fax) ou compensacao do 3° cheque.

Pessoa juridica: o INVENT © é optante do regime simples nacional, portanto nao retenha

impostos na fonte.

Como cliente INVENT® ou Esfera Vendas, Trade & Marketing, vocé podera receber malas
diretas e/ou comunicacdes on-line com informacodes Uteis, ofertas de produtos e servicos
adequados a seu perfil. Caso prefira nao recebé-las, solicitamos a gentileza de enviar um

e-mail paraatendimento@inventrade.com.br,comamensagem Cancelamento Mail Marketing.

O participante concorda, expressamente, que os materiais utilizados na realizacao
deste evento, incluindo mas nao limitando-se a apostilas, slides, arquivos, relatérios e
graficos, sob qualquer forma, sao passiveis de protecao legal, nos termos da lei de
propriedade intelectual, relativas a marcas e direitos do autor, incluindo o
direito de uso, e que, em seu conjunto ou isoladamente, foram desenvolvidos por
INVENT © e/ou Esfera Vendas, Trade & Marketing, nao poderao ser utilizados sem a mencao

explicita da fonte, respeitando-se os direitos de propriedade intelectual acima mencionada.

o
Inscreva-se no site: www.inventrade.com.br ou mais informacoes: P I N V E N T ‘ REFERENCIA PARA QUEM
(11)3721-3787 ou e-mail: atendimento@inventrade.com.br Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing



IMPROVE YOURSELF...
Outros Cursos INVENT ©

INSCRICOES ABERTAS

- Trade Marketing - Implantar, Conduzir e Executar nos mais Variados
Cenarios

-  Negociacao Comercial Internacional

-  Gestao da Rentabilidade (Com uso da Hp 12-C)

-  Técnicas Avancadas de Vendas e Negociacao

Novos Cursos

- Técnicas Avancadas de Vendas & Negociacao para o Mercado Imo-
bilidrio

-  Lancamento e Introducao de Novos Produtos - Uma Abordagem
para Vendas & Trade Marketing

e Empreendedorismo

-  Técnicas Avancadas de Negociacao

O INVENT © tAaMmBEM REALIZA cURSOS IN COMPANY, como:

- Criatividade e Inovacao em Vendas & Trade Marketing

. Key Account Management

- Marketing para Vendas & Trade Marketing

o Pesquisa aplicada a Vendas

- Planejamento de Vendas

«  Plano Integrado Comercial

. Pricing

. Promocdes

o Redacao e Comunicacao para Vendas & Trade Marketing
«  Shopper Understanding

o
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DEPOIMENTOS

“O INVENT © TrRAZ AO MERCADO UMA FORMA INOVADORA DE TREINAMENTO PARA SEUS
CLIENTES, CRIANDO PROGRAMAS EXCLUSIVOS QUE SE ADAPTAM EXATAMENTE AOS OBJETIVOS
DESEJADOS E AOS RESULTADO ESPERADOS.”

IvAN ZoRz0 ( ACTIVE INTERNATIONAL DO BRAsIL SA)

“TIVE A SATISFACAO DE PARTICIPAR DE UM CURSO MINISTRADO PELO INVENT E ELE REFLETE
A GRANDE CURVA DE CONHECIMENTO ADQUIRIDO AO LONGO DA EXPERIENCIA PROFISSIONAL
DE SEUS FACILITADORES. A CLAREZA COMO TRANSMITE SEU CONHECIMENTO E OBJETIVIDADE
COM QUE ABORDA O CONTEUDO CERTAMENTE AJUDAM NA FORMACAO DE PROFISSIONAIS QUE
QUEREM DESTACAR-SE NA AREA DE TRADE-MARKETING”

PauLo MEero (SARALEE CAFES DO BRASIL).

“ParaBenizo A ToDA Equipe INVENT PELA ORGANIZACAO DO CURSO DE TRADE
MARKETING, NO QUAL TIVE A OPORTUNIDADE DE DESFRUTAR DE EXCELENTE ESTRUTURA FISICA,
MATERIAL DIDATICO BEM ELABORADO E STAFF EXTREMAMENTE COMPETENTE. RESSALTO A E
XPERTISE E VANGUARDA SOBRE O TEMA, APRESENTADA PELOS FACILITADORES ADRIANO AMUI
E MizaeL MAssA. DESTACO TAMBEM, A IMPORTANCIA DAS PARTICIPACOES ESPECIAIS QUE
CONTRIBUIRAM DE FORMA EFETIVA PARA SEDIMENTACAO DO CONTEUDO MINISTRADO E
DEBATIDO DURANTE O CURSO. POR FIM, OS DOIS DIAS DE CURSO FORAM DE GRANDE VALIA NA
PROMOCAO DE UM AGRADAVEL E PROFISSIONAL NETWORK ENTRE OS VARIOS PARTICIPANTES
QUE ALI REPRESENTANDO SUAS EMPRESAS.”

CHRISTIAN ManDbuca - GTMG (GRuPO DE TRADE MARKETING DE MINAS GERAIS)
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Curso: Supply Chain

Por favor, preencha as informacodes abaixo:

Forma de Pagamento

I:I Depdsito / DOC I:I Boleto bancario I:I Cheque

Dados do Participante
Nome Completo:
RG: CPF:

Empresa:

Cargo: E-mail:

Telefone Fixo: () Telefone Celular: ()

Endereco: Complemento:

Bairro: Cidade: Estado:
CEP: Tipo de endereco: I:I Residencial |:| Comercial

Formagao Académica

Graduacao
Curso: Instituicao: Concluséao:

P&s - Graduacao
Curso: Instituicao: Conclusao:

Por favor comente suas expectativas em relacao a este curso.

Quais sao as contribuicoes que vocé&, como participante, agregara ao curso?

Dados para Recibo e Nota Fiscal

Preencha o espaco abaixo apenas caso o pagamento seja feito por Pessoa Juridica.

Razéo Social:

CNPJ: IE:

Telefone: E-mail:

Endereco para fatura: Complemento:
Bairro: Cidade: Estado:

Informacéao importante para clientes Pessoa Juridica: 0 INVENT® é optante do regime simples nacional, portanto, nao retenha impostos na fonte.

o0
o0 I N V E N T REFERENCIA PARA QUEM Inscreva-se no site: www.inventrade.com.br ou mais informagées:
Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing QUER SER REFERENCIA (11)3721 -3787 ou e-mail: atendimento@inventrade.com_br



