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CONTEXTUALIZACAO

O Brasil demanda profissionais comerciais capacitados, que vao além do “tomar pedidos”. As
empresas buscam por consultores de negdécios que saibam oferecer ao cliente atendimento
de qualidade unido a uma boa negociacgao.

Como Gestao da Rentabilidade pode auxiliar no bom resultado para Vendas e Trade Mar-
keting? Como fazer o melhor negécio e trazer o melhor resultado? Como usar margem de
contribuicao? De que forma a sua area de atuacao contribui para os lucros e perdas, fluxo de
caixa e balanco de sua empresa. Alids, o que é isto?

OINVENT® - Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing apresenta o Curso de Gestao
da Rentabilidade. O programa aborda conceitos de Financas vitais para o processo de
vendas e negociacao como: mark up, margem de contribuicao, juros simples e composto,
entre outros.

Os CONCEITOS MAIS REQUISITADOS POR PROFISSIONAIS DA AREA COMERCIAL!

www.inventrade.com.br
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MEeTopoLoaIA

Processo dinamico com: aula expositiva, debates, casos reais, tra-

balho em grupo e estudo de caso.

A QUEM SE DESTINA

PROGRAMA

Os tépicos abaixo relacionados servem como referéncia. Em funcao de adequacao as
necessidades especificas da turma, os temas serdo tratados em ordem diferente da
apresentada abaixo:

Visao Geral

« Como a empresa é medida?

« Andlise financeira através de indicadores de desempenho
- Como Vendas influencia L&P / Balango e Fluxo de caixa

Conceitos basicos matematicos e financeiros

« Conceitos basicos HP 12C

« Valor do dinheiro no tempo

- Taxa nominal e efetiva

Financas na pratica e aplicacées

- Exercicios de vendas: a vista e a prazo

« Margem de lucro e desconto no preco final

« Exercicios: margem de contribuicao = mark-up

« Oimpacto das decisées de aumento / reducao preco
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INFORMACOES

DATA:
06 de outubro de 2010

HORARIO:
09h00 - 18h00

CARGA HORARIA:

8 horas

L ocAL:

INVENT®, localizado na Rua dos Trés Irmaos,
201 ¢j. 123 - Morumbi.

VAGAS LIMITADAS:

Formatado para minimo de 20
e maximo de 30 participantes.

INCLUSO:

« Networking Break

« Almoco

« Estacionamento

« Material de Apoio

« Certificado

« Passaporte INVENT®
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Luis ANTONIO BERTOLO

E professor de Matematica Financeira, Administracdo Financeira e
Analise de Investimentos do IMES e do INVENT - Instituto Nacional
de Vendas e Trade Marketing. Formado em Engenharia Civil, Gradu-
acao em Fisica, possui mestrado em Fisica do Estado Sélido todos pela
UNICAMP, além de pos-graduacao em Engenharia Econdmica pela
UFRJ - Universidade Federal do Rio de Janeiro. Sua experiéncia
profissional inclui atuacdao académica nas dareas de Andlise de
Investimentos, Ciéncia da Computacao, Ciéncias Contabeis,
Financas Corporativas, HP 12-Ce Matematica Financeira nas empresas:
IMES e INVENT - Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing.

ADRIANO AMUI

E diretor do INVENT® - Instituto Nacional de Vendas e Trade
MarketingedaEsferaVendas, Trade & Marketing, professornaESPMeno
INVENT®- Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing. Formado
em Administracdo de Empresas (énfase em Marketing) pela FESP,
possui pos-graduacdao em Financas e Investimentos pela ISPG,
mestrado em Administracao de Empresas (énfase em Estratégia) pela
FGV, especializacao avancada em Gestao de Negocios / Marketing
por Kellogg University — Northwestern University. Sua experiéncia
profissional inclui atuacdo como executivo nas empresas: Shell,
Parmalat e Nestlé.

ENTRE EM CONTATO CONOSCO

WWW.INVENTRADE.COM.BR
11 3721-3787

ATENDIMENTO@INVENTRADE.COM.BR
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INFORMACOES SOBRE INVESTIMENTO

eo INVENT

Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing

REFERENCIA PARA QUEM
QUER SER REFERENCIA

CANCELAMENTO:

Peco INVENT®:

. Por falta de quérum, sera devolvido
100% do valor pago. Avisaremos do cancela-
mento com até 48 horas de antecedéncia da
data do curso anunciada. O reembolso sera
creditado em até sete dias Uteis.

PELO PARTICIPANTE:

. Formalizado até 15 dias antes do inicio
do curso, sera reembolsado em 80%.

. Entre 15 e 3 dias antes do curso, o crédito
podera ser utilizado como forma ou parte de
pagamento em outro curso INVENT® para o tit-
ular ou outro participante.

. Menos de 3 dias antes do inicio, nao
havera devolugao do valor.

Inscreva-se no site: www.inventrade.com.br ou mais informagées:

(11)3721-3787 ou e-mail: atendimento@inventrade.com.br
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- Trade Marketing - Implantar, Conduzir e Executar nos mais
Variados Cenarios

- Negociacao Comercial Internacional

- Técnicas Avanc¢adas de Vendas e Negociacao

« Supply Chain

- Workshop sobre Retorno Promocional (ROI)

- Lancamento e Introduc¢ao de Novos Produtos - Uma Abordagem para
Vendas & Trade Marketing

- Gestao Avancada por Canais

- Técnicas Avanc¢adas de Negocia¢ao (modelo Harward)

- Criatividade e Inovacao em Vendas & Trade Marketing
« Key Account Management

- Marketing para Vendas & Trade Marketing

« Pesquisa aplicada a Vendas

- Planejamento de Vendas

« Plano Integrado Comercial

- Pricing

« Promoc¢oes

- Redacao e Comunicacao para Vendas & Trade Marketing
 Shopper Understanding

Dentre outros
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Curso: Gestao da Rentabilidade
Por favor, preencha as informacodes abaixo:

Forma de Pagamento

I:I Depdsito / DOC I:I Boleto bancario I:I Cheque

Dados do Participante
Nome Completo:
RG: CPF:

Empresa:

Cargo: E-mail:

Telefone Fixo: () Telefone Celular: ()

Endereco: Complemento:

Bairro: Cidade: Estado:
CEP: Tipo de endereco: I:I Residencial |:| Comercial

Formagao Académica

Graduacao
Curso: Instituicao: Concluséao:

P&s - Graduacao
Curso: Instituicao: Conclusao:

Por favor comente suas expectativas em relacao a este curso.

Quais sao as contribuicoes que vocé&, como participante, agregara ao curso?

Dados para Recibo e Nota Fiscal

Preencha o espaco abaixo apenas caso o pagamento seja feito por Pessoa Juridica.

Razéo Social:

CNPJ: IE:

Telefone: E-mail:

Endereco para fatura: Complemento:
Bairro: Cidade: Estado:

Informacéao importante para clientes Pessoa Juridica: 0 INVENT® é optante do regime simples nacional, portanto, nao retenha impostos na fonte.
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