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Curso
TEcNICcAS AVANCADAS DE VENDAS E
NEGOCIACAO PARA O

MERCADO IMOBILIARIO

A agressividade do mercado de consumo unido ao
know how do mercado imobiliario.

FACILITADORES:

RicarRDO CARAZzAI (FERNANDEZ MERA)
Experiéncia Profissional: Cyrela Brazil Realty, Lopes Consultoria, Cappucci & Bauer e
Chiminazzo Imoveis.

MizaeL MassA (INVENT®/EsFerA VENDAS, TRADE & MARKETING)
Experiéncia Profissional: Unilever, Danone, Parmalat e Probel.

AureLIo Campos (ACS MKT / INVENT®/EsFerA VENDAS, TRADE &

° MARKETING)
PP I N V E N T Experiéncia Profissional: Accor Hotels, Atlas Schindler, Folha de Sao Paulo, dentre outros.

Instituto Nacional de Vendas e Trade Marketing

ApriANO Amui (INVENT®/EsFerRA VENDAS, TRADE & MARKETING)

Refe réhCla pa Fa q uem q uer Experiéncia Profissional: Shell, Parmalat e Nestlé.

ser « « www.inventrade.com.br



